PRODUCTORES
PRIMARIOSEN EL VALLE DE VIEDMA
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GIASINNOVADO

Identificar las principales estrategias de los productores primarios

Realizar una tipologia del tipo de productor presente en el territorio (nuevos y viejos actores,

productores familiares, empresariales).

LOGIA
- -

10 informantes calificados.
*Recabar informacion sobre |as principaes estrategias adoptadas por los

o
productores primarios y |as transformaciones observadas en € territorio.
Entrevistas semiestructuradas de una hora de duracion.
] .
L
VALLE DE VIEDMA —-RIO
NEGRO Estrategia Caracteristica
- | Introduccién de nuevos productos Cebolla, nogales, avellanas, uva para vino, plantas de
i avellanos, fardos de pasto.
iy Acceso a nuevos mercados Europa, EEUU, Sudéfrica.
] Nuevas formas de comercidizaciénen el Feria, verdulerias propias.
F L mercado local
e
1 .2 . . "
! Relacioén riego-secano Productores de secano que compran o dquilan tierrao
3 productores de riego que aquilan tierra en secano
} Incorporacidn de nuevas tecnologias Laser, silo bolsa, genética, cosechadoras més grandes,
efc..
Trabajo extrapredial Ingreso rural no agricola, trabajo en la ciudad.
Multifuncionalidad dela agricultura Residencia, turismo rura, avistaje de aves, etc..
" T Nuevas formas de cooperacion Nivelacion-Siembray cuidados culturales- empaque
-
GIA DE PRODUCTORES
Colonosy/o Tipo Estrategia
sus hijos
Tradicional con baja intensidad, no incorporai i ion genadera y/o fardos.
Ingresos Reproduccién smple y/o ampliada, baja o mediana intensidad, produccion ganadera y/o fardos, ingresos rurales no agricolas.
diversificados Gingresos en la ciudad.
L’ | Innovador liad: intens defrutas leche, et
T “discreto”
i oy
Nuevos Migradién boliviana Se dedica a la produccién de hortalizas con destino a mercaro intermo, participan activamente en la feria municipal pero
i productores también abren verdulerias en la ciudad. La categoria “invisibles corresponde a aquellos que no tienen tierra y en algunos
[ - casos i Los nuevos propietarios se iniciaron aportando mano de obra, luego alquilaron y finamente
o “Invisibles’ compraron chacras.
N
“Nuevos
propietarios”
Innovadores Profesionales, técnicos o personas con gran capacidad que desarrollan emprendimientos con aporte de capital de otros
profesiondles sectoresy altainnovacion técnica, organizaciondl y comercial. ‘!E:}
i Cultivos preferidos: cereza, leche, vid para vinificar, nogales, avellanos. F
= |
Inversores Personas que tras |a crisis bancaria del 2001 buscaron lainversion en latierra como una forma de proteger su capital, y asu &
vez, wn imi ducti resultado diverso.
Cultivos preferidos: frutas secas. '*
Medianos capital sufici ir més de una chacray forman emp 200-300 ~y
empresarios has. = |
(Mini-
concentracion)
Gran empresa Empresas de capitales locales y extraocales, con gran dotacion de personal. Sus cultivos preferidos son uva para vino,
cebolla para exportar, pasto para exportar, ceredles.
N que eligen las ch lugar de residencia, eligen activi o turismo rurd, & avistde de
avesola iaci i Patagonia).
TRANSFORMACIONES
*Productor pluriactivo CONCLUSIONES

«Existencia de nuevos actores
*Productor mas capacitado y calificado
*Mayor concentracion y nuevas
incorporaciones de tierra

+La tecnologia como elemento
dinamizador.

*Migracién boliviana; figura del “invisible”
+Multifuncionalidad de las explotaciones

1.- Los productores adoptan diversas estrategias para hacer sustentable su

explotacion.

2.- Existen evidencias de una reterritorializacion del valle de Viedma.




